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2 
Les ateliers CDR 

Ateliers CDR 
Construire, Découvrir, Réfléchir 

Constater, Discuter, Réaliser 

À partir de ce mois d’Octobre, le CDR met en place des ateliers pour sensibiliser et faire réfléchir les 

apprentis de toutes les classes pré-bac sur diverses thématiques. 

Une heure par mois sera ainsi consacrée à discuter et construire des réflexions autour de problématiques 

comme :  

 

 le "savoir-être". (travail sur l'attitude générale, la manière de s'habiller - lorsqu'ils sont au travail, à 

l'UFA, le langage) 

 l'entretien d'embauche avec mise en situation 

 la manière de présenter un CV, une lettre de motivation, un message sur son répondeur 

téléphonique, une adresse mail professionnelle 

 les risques liés à Internet - harcèlement mais aussi fausses informations 

 l'utilisation des écrans 

 le citoyen et la planète : travail sur le développement durable par exemple 

 les institutions 

 le handicap  

 les discriminations 



 

  

Collecte au profit des Restos du Cœur 

Les Restos du Cœur (association loi de 1901 à but non lucratif 

et reconnue d'utilité publique) existent depuis 1985, date à 

laquelle ils ont été créés par Coluche. 
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Grande collecte de 

denrées non périssables* 

au profit des 

Du 02 Novembre au 08 Décembre 

Points de dépôt : 
 

  aux 2 entrées (bâtiment 1 et 8) 

  et au CDR (bâtiment 3) 

* Conserves, pâtes, riz, gâteaux, fruits secs, 

compotes, café, thé, céréales, miel, 

confitures, etc… 



 

 

   

A vos agendas ! Oriaction à Nancy 
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L’UFA Robert SCHUMAN sera présent à ORIACTION qui se déroulera cette année au Parc des Expos de 

NANCY du 23 au 25 Novembre. 

 

Pour venir au salon. 

 

L'inscription est-elle obligatoire ? 

 

L'inscription au salon est gratuite et 

obligatoire. Toute personne souhaitant 

visiter le salon doit être munie d'une 

invitation et doit la présenter à l'entrée du 

salon.  

 

Si vous venez en famille, n'oubliez pas 

d'inscrire vos accompagnants depuis la 

page d'accueil de votre compte afin qu'ils 

reçoivent leur propre invitation. 

 

Comment s'inscrire au salon ? 

 

Pour s'inscrire à un salon de l'Etudiant, 

rien de plus simple, cliquez sur " je 

m'inscris au salon". 

Puis inscrivez-vous en indiquant votre 

email, nom et prénom. Vous recevrez par 

mail votre invitation gratuite pour le 

Salon de l'Etudiant. Vous retrouverez 

aussi votre invitation sur la page 

d’accueil du salon un bouton " Mon QR 

code d'accès au salon". 

 

 

 

 

Plus d'infos sur à l'adresse suivante : 

https://www.oriaction.com/ 

 

https://www.oriaction.com/
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L'interview – M. GIMENEZ - Enseignement Professionnel – MCO 

1. Tu as pris ton poste il y a quelques semaines. Peux-tu nous parler de la matière que tu enseignes ? Quelle est 

son contenu, quels sont ses objectifs pédagogiques ?   
 

- J’enseigne trois matières en BTS Management Commercial et Opérationnel et une matière en BTS Assurance. 

 

- En MCO j’enseigne le Développement de la Relation Client et Vente Conseil (DRCV), l’Animation et 

Dynamisation de l’Offre Commerciale (ADOC) et enfin le Management de l’Equipe Commerciale (MEC)  

 

- Sur la partie Assurance, j’ai en charge le développement commercial et gestion des contrats   

 

Quelle est son contenu ?   
 

Toutes les matières enseignées ont un lien avec la vente, le management et le développement commercial. 

Le contenu passe en revue l’ensemble des process, techniques de vente et méthodes commerciales permettant 

aux étudiant de maitriser le domaine commercial.    

 

Quels sont ses objectifs pédagogiques ?   
 

Les objectifs pédagogiques principaux sont de former les étudiants aux techniques de vente, au suivi et 

développement des clients ainsi qu’au management. 

 

A travers l’obtention de leur diplôme les étudiants pourront soit continuer leurs études soit entrer dans la vie 

active en tant que professionnels formés et rapidement opérationnels au sein de leur entreprise. 

  

2. Est-ce ton 1er poste dans un Centre de Formation ou dans un établissement scolaire ?   

  

Il s’agit de mon premier poste dans un établissement scolaire en tant qu’enseignant. 

J’étais surveillant au cours de mes études, et également jury depuis 25 ans aux épreuves de BTS. 

 

3. Peux-tu nous décrire en quelques mots ton parcours professionnel ? 
 

J’ai commencé ma carrière professionnelle commerciale en 1994 dans le transport en tant que responsable 

commercial et j’ai évolué sur différents postes jusqu’en 2022 où j’ai décidé de changer d’orientation 

professionnelle.  

 

Au cours de ma carrière j’ai occupé les postes suivants : Key Account Manager, International Key Account 

Manager, Directeur Régional Des ventes.  

 

J’ai beaucoup voyagé et j’ai eu la chance de travailler avec de nombreux pays où j’ai pu découvrir des cultures 

différentes, des méthodes de travail et des approches commerciales différentes. 

  

4. Comment s'est passée ton arrivée dans l’équipe ? Comment as-tu trouvé l’ambiance ?  
 

Dès mon arrivée au sein de l’établissement j’ai pu découvrir une équipe soudée, bienveillante et tous se 

connaissent plutôt bien. J’ai rapidement pu échanger avec les autres enseignants qui m’ont spontanément 

proposé leur aide. 

J’ai pu rapidement obtenir des informations qui m’ont permis d’avancer sur la partie organisationnelle.   

L’ambiance est positive, bienveillante et toujours très cordiale. 
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 Réunion des Maîtres d'Apprentissage 

Mardi 17 et Jeudi 19 Octobre se sont déroulées les réunions des maîtres d'apprentissage pour l'ensemble 

des classes de l'UFA Robert SCHUMAN. 

Comme tous les ans, ces rencontres sont un moment fort d'échange avec l'ensemble de nos partenaires. 

Un grand merci à toutes et tous pour votre présence. 

Un grand merci à toutes et tous pour votre présence. 



 

   

UFA Robert SCHUMAN 
4 rue Monseigneur Pelt 
57070 METZ – 03 87 76 40 35 
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Sortie à Metz – Un article de Mme CONTI 

Par une matinée automnale, la classe de BTS tourisme 1ère année a serpenté les rues de Metz à la découverte de 

lieux historiques.  

 

Encadrés par Mme Conti, M. Zilli, M.Schuler et guidés par Svetlana  Schmeltzer les deux groupes formés ont 

découvert grâce aux guides respectifs de l'agence Inspire (Office tourisme Metz) divers quartiers et monuments 

de cette ville multiséculaire.  

 

Les visites ont eu pour thème "L'architecture, témoin du passé et du présent d'une part" et "Metz ville d'eau" 

d'autre part. Les itinéraires ont été préparés de concert entre l'enseignant de tourisme et territoires et l'agence 

Inspire. 

 

La narration d'épisodes tantôt légendaires, tantôt historiques a captivé les apprentis en tourisme. Des moyens 

numériques ont permis de compléter ces explications passionnantes. Chez certains d'entre eux nul doute que 

s'éveille ou s'affine leur projet professionnel en tant que guide professionnel ou guide conférencier. 

 



 

Voyage à ROME  
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Un article de Madame BERKI 
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 Voyage à ROME - Suite 


